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REGLAMENTO (CEE) N° 2865/85 DE LA COMISION
de 14 de octubre de 1985 ’

por el que se establece un derecho antidumping provisional sobre las importaciones de determi-
nadas balanzas electrénicas originarias de Japén, se aceptan los compromisos y se concluye el
procedimiento respecto a determinadas importaciones de dicho producto originario de Japén

LA COMISION DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Econé-
mica Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2176/84 del Consejo, de
23 de julio de 1984, relativo a la defensa contra las im-
portaciones que sean objeto de dumping o de subvencio-

nes

por parte de paises no miembros de la Comunidad

Econémica Europea (*) y, en particular, sus articulos 10
y 11,

Previas consultas en el senso del Comité consultivo cons-
tituido en virtud de lo dispuesto en dicho Reglamento,

Considerando lo siguiente:

A. Apertura del Procedimiento

Tras haber recibido una queja presentada por el Co-
mité Europeo de Fabricantes de Instrumentos para
Pesar, la Comisién publicé el 3 de septiembre de
1983 una nota anynciando la apertura de un proce-
dimiento antidumping relativo a las importaciones de
determinadas balanzas electrénicas originarias de Ja-
pon ().
B. Medidas provisionales

La Comisién, mediante el Reglamento (CEE) n°
757/84 (°), estableci6 un derecho antidumping provi-
sional sobre las mencionadas importaciones.

C. Continuacién de la investigaciéon

La Comisi6én anuncié oficialmente el establecimiento
del derecho antidumping provisional a los exporta-
dores e importadores, de cuya implicacion tenia co-
nocimiento, a los representantes del pais exportador
y a las partes que habian formulado la queja y con-
cedi6 a las partes directamente interesadas la posibi-
lidad de formular sus alegaciones por escrito y de
solicitar ser oidas. Todos los exportadores conocidos
y algunos de los reclamantes que habian formulado
la queja, formularon alegaciones por escrito; uno de
los exportadores y dos de los reclamantes solicitaron,
y se les concedié, ser oidos.

Uno de los exportadores solicité que se prorrogase
por dos meses el periodo de validez del derecho
antidumping provisional.

(*) DO n° L 201 de 30. 7. 1984, p. 1.
(*) DO n° C 236 de 3.9. 1983, p. 5.
() DO n° L 80 de 24. 3. 1984, p. 9.

Algunos de quienes habian formulado la queja man-
tuvieron que, tras haber concluido la investigacion
preliminar realizada por la Comisién, habian apare-
cido elementos nuevos, que hacian cuestionables las
conclusiones de la investigacién. Las partes que ha-
bian formulado la queja solicitaron que prosiguiese
la investigacién, teniendo en cuenta los nuevos ele-
mentos de prueba.

La Comisién estimdé que los elementos de prueba
presentados por las partes que habian formulado la
queja eran suficientes para justificar la continuacién
del procedimiento, en lugar de someter al Consejo
una propuesta relativa a medidas definitivas, y asi te-
ner en cuenta los nuevos elementos y un periodo de
investigacién actualizada.

En consecuencia, la Comisién anunci6é en el Diario
Oficial de las Comunidades Europeas(*) la continua-
cion del procedimiento antidumping relativo a las
importaciones de determinadas balanzas electrénicas
originarias de Japén. El derecho provisional estable-
cido en marzo de 1984 expiré sin que se hubiera
adoptado ninguna decisién acerca de la retencion de
las finanzas depositadas.

La Comisién anunci6 oficialmente todo ello a los ex-
portadores e importadores notoriamente implicados
y a quienes habian formulado la queja, concedié a
las partes directamente interesadas la posibilidad de
formular sus alegaciones por escrito y de solicitar ser
oidas. Algunos exportadores e importadores formu-
laron alegaciones por escrito y solicitaron, y se les
concedi6, ser oidos.

A efectos de la prosecucién de la investigacion, la
Comisién solicité y obtuvo la presentacion de obser-
vaciones complementarias por escrito de la mayoria
de los exportadores e importadores conocidos y de
los principales productores comunitarios que habian
formulado la queja.

Algunos produtores comunitarios, en cuyo nombre
se habia presentado la solicitud de apertura del pro-
cedimiento, no respondieron al cuestionario enviado
por la Comisién en lo que respecta a las informacio-
nes complementarias respecto del periodo de investi-
gacion actualizada. La Comisién entendi6 que di-
chos productores comunitarios ya no estaban intere-
sados en la continuaci6n del procedimiento y se bas6

() DO n° C 196 de 25.7. 1984, p. 3.
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1.

13.

exclusivamente, para proseguir la investigacién, en
las informaciones de los productores que habian soli-
citado la investigacién y que seguian cooperando ac-
tivamente en la misma. La Comisién se cercior6 de
que dichos productores siguiesen representando a
una parte importante de la produccién comunitaria
de balanzas electrénicas.

La Comisién comprobé los elementos de informa-
cién que estimé necesarios a efectos de la prosecu-
cién de la investigaciéon y efectud una investigacion
en los locales de:

— produtores comunitarios:
— W. and T. Avery Lid, Smethwick, Warley,
Reino Unido,
— Moreau SA, Saint-Maur, Francia,

— Bizerba Werke GmbH & Co., Balingen, repu-
blica federal da Alemania;

— importadores comunitarios:

— TEC Belgium NV/SA, Bruselas, Bélgica,

— TEC Europe Co. Lid., Londres,
Unido.

Reino

La investigacién inicial sobre las practicas de dum-
ping comprendi6 el periodo entre septiembre de
1982 a agosto de 1983 y fue prorrogada al periodo
de septiembre de 1983 a junio de 1984.

La Comisién tuvo en cuenta los elementos de infor-
macién proporcionados por las partes implicadas en
el primer periodo de la investigacién.

D. Valor normal

. En lo que respecta a las importaciones de todos los

modelos de balanzas de las firmas, Kubota e Ishida y
de determinados modelos de balanzas de las firmas
Yamato y Teraoka, el valor normal fue determinado
provisionalmente basandose en los precios de venta
interiores en Japon. En lo que respecta a Kubota se
efectu6é un reajuste sobre los precios de venta inte-
riores, para tener en cuenta que dichas ventas oca-
sionaron pérdidas. Por otra parte la firma Kubota no
proporcioné los elementos de informacién comple-
mentarios solicitados por la Comisién respecto al pe-

riodo de septiembre de 1983 a junio de 1984. Por,

consiguiente, la Comision determiné las conclusiones
preliminares, en lo que respecta a Kubota, basandose
en los datos disponibles, de conformidad con lo pre-
visto en la letra b) del apartado 7 del articulo 7 del
Reglamento (CEE) n° 2176/84.

En lo que respecta a las importaciones de determina-
dos modelos de balanzas de las firmas Yamato y Te-
raokka, el valor normal fue determinado provisional-
mente sobre la base de los coste de produccién y de
los gastos generales a los que se afiadié un margen
de beneficio del 8 % que se consider6 razonable so-
bre la base de los resultados de los productores japo-
nenses entre 1981 y 1984 ambos inclusive. El recurso

14.

15.

16.

al valor calculado quedaba justificado en estos casos
debido a la ausencia, respecto de determinados mo-
delos de balanzas exportados por dichos producto-
res, de venta de modelos comparables en el mercado
interior japonés.

En lo que respecta a Tokyo Electric Co., la Comi-
sion, al efectuar las comprobaciones que ocasionaron
el establecimiento en marzo de 1984 de un derecho
antudumping provisional, fij6 los valores normales
respecto de todas las balanzas exportadas a la Co-
munidad sobre la base de los valores calculados. Ello
fue debido a que, por una parte, Tokyo Electric Co.
no vendia ninguna balanza comparable en el mer-
cado interior japonés, y, por otra, porque no poedian
considerarse como efectuadas en el curso de opera-
ciones comerciales normales las ventas de balanzas
comparables efectuadas a una sociedad comercializa-
dora asociada establecida en Jap6n. Para determinar
el valor calculado la Comisién, tuvo en cuenta los
costes de materiales y los costes de fabricacién y, en
cuanto a los gastos de venta y los gastos administra-
tivos, exclusivamente los internos del grupo, mas un
margen de beneficio razonable.

Sin embargo, al seguir investigando el caso, la Comi-
si6n lleg6 a la conclusion de que, en el marco de la
estructura empresarial de tokyo Electric Co., la so-
ciedad productora y la comercializadora forman
parte de la estructura del grupo, realizando la socie-
dad comercializadora funciones que son, baisica-
mente, las de un establecimiento o departamento de
ventas. El caracter de entidad econ6mica Gnica no
queda alterado por la existencia de una entidad juri-
dica auténoma. En el presente caso, no es determi-
nante la estructura juridica, sino el hecho de que la
funcién principal de la sociedad comercializadora
consista en la venta de los productos del grupo o en
la promocion de la venta de dichos productos y el
que dicha sociedad esté controlado por la matriz, ya
sea mediante la participacién mayoritaria en su capi-
tal o por otros medios.

En el caso de tokyo Electric Co., la sociedad comer-
cializadora esta controlada por la sociedad matriz y
su funcién exclusiva es la de vender los productos
del grupo en el mercado interior. De ello se des-
prende que la sociedad comercializadora debe ser
considerada como parte de la estructura del grupo y
que Gnicamente los precios de venta facturados por
dicha sociedad comercializadora a sus clientes inde-
pendientes puedan considerarse, con certeza, como
precios practicados en el curso de operaciones co-
merciales normales y, por considquiente, como el va-
lor normal vilido.

Al continuar el procedimiento, la Comisién, conse-
cuentemente, calculé el valor normal de un modelo
de balanza comparable, sobre la base de los precios
de venta facturados por la sociedad comercializadora
de Tokyo Electric Co. a distribuidores independien-
tes. Las ventas de dicho modelo en el mercado inte-
rior japonés constituyen aproximadamente el 50 %
de las cantidades del modelo comparable exportadas
a la Comunidad.
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18.

19.

Por otra parte, en aquellos casos en que no se pro-
ducian, en el mercado interior japonés, ventas de
modelos de balanzas comparables a los modelos ex-
portados a la Comunidad, debia determinarse el va-
lor calculado. A tal efecto, la Comisién calculé los
costes de produccién sobre la base de los costes de
material y de fabricaci6n afiadiéndole el conjunto de
gastos de venta y gastos administrativos, en que se
incurre entre la fabricacién y la venta a distribuido-
res independientes, es decir incluyendo los gastos de
venta y los gastos administrativos de la sociedad co-
mercializadora que forma parte de la misma entidad
econémica a que se hace referencia en el apartado
15.

Al determinar el importe de los gastos de venta, de
los gastos administrativos y de los otros gastos gene-
rales, la Comisién no tomé en consideracién deter-
minados repartos de los costes que Tokyo Electric
Co. habia efectuado basiandose en una alegada vin-
culacion directa entre dichos gastos generales y de-
terminadas ventas, por estimar que no se habia acre-
ditado sufiecientemente dicha vinculacién directa. En
consecuencia, el reparto de dichos gastos fue efec-
tuada en funcién del volumen de ventas de cada uno
de los productos.

Tokyo Electric Co. manifest6 su disconformidad con
las conclusiones de la Comisi6én respecto a los gastos
de venta y gastos administrativos que debian tenerse
en cuenta para determinar el valor normal. Tokyo
Electric Co. sostuvo, especialmente, que las ventas se
efectuaban por una sociedad comercilizadora juridi-
camente independiente cuyos gastos de venta y de
administracién general no deberian tener ninguna
repercusién sobre el valor calculado.

La Comision considera que dicho argumento es in-
compatible con la estructura y la finalidad de la de-
terminacién del valor normal sobre la base del valor
calculado. De acuerdo con dicho método, el valor
normal debe ser determinado de igual modo que si
las ventas se hubiesen efectuado en el mercado inte-
rior. Dado que en los precios de venta deben in-
cluirse necesariamente los gastos de venta, os gastos
administrativos y los demis gastos generales del ven-
dedor, es necesario incluir en el valor calculado un
importe que corresponda a los gastos que de un
modo general se suman a los precios de venta de una
mercancia de la misma categoria o de la misma natw-
raleza en el curso de operaciones comerciales. El va-
lor calculado debe incluir un importe de esa natura-
leza, con independencia de que las ventas se hayan
efectuado en el mercado interior o en otro mercado.
Dado que las ventas de balanzas electrénicas se efec-
tdan, en el curso de operaciones comerciales norma-
les de Tokyo Electric Co., exclusivamente a través
de la sociedad comercializadora perteneciente al
grupo y que dicha sociedad comerzializadora debe
ser considerada como un departamento de ventas in-
cluido en la estructura del grupo, los gastos de
venta, los gastos administrativos y los demdas gastos
generales de la mencionada sociedad comercializa-

20.

21.

22.

23.

dora de Tokyo Electric Co. constituyen el factor de-
cisivo que debe ser tomado en consideracién, en ma-
teria de costes, para determinar el valor calculado.

E. Precio de exportacién

En lo que respecta a las exportaciones efectuadas
por compafiias japonesas a importadores indepen-
dientes de la Comunidad, se determinaron los pre-
cios de exportacién sobre la base de los precios efec-
tivamente pagados o por pagar.

En todos los demis casos en que las exportaciones
estaban destinadas a filiales establecidas en la Comu-
nidad, se calcularon los precios de exportacién sobre
la base de los precios a los que los productos impor-
tados se revendian por primera vez a un comprador
independiente, de tal modo que se tuvieran en
cuenta el conjunto de los costes, incluyendo los de-
rechos de aduana satisfechos entre la importacion y
la reventa y un margen de beneficio de importadores
independientes del producto de que se trata.

Para determinar los costes que deben deducirse la
Comisién tuvo en cuenta, en la medida en que dis-
ponia de elementos de prueba suficientes presentados
por los importadores implicados, los costes directa-
mente imputables a las ventas de balanzas. En todos
los demais casos, el reparto de dichos costes fue efec-
tuado en relacién a la proporcién de las ventas de
balanzas respecto a las ventas globales.

Tokyo Electric Co. sostuvo que su filial establecida
en el Reino Unido realiz6, temporalmente durante el
periodo comprendido por la investigacién, tareas de
coordinacién y actividades de servicio por cuenta de
otras filiales cuyos costes no debieran tomarse en
consideracién en relacién con las ventas de balanzas
en el Reino Unido.

Por otra parte, se presentaron posteriormente docu-
mentos relativos a determinados gastos de transporte
y a comisiones que, segin alega Tokyo Electric Co.,
no debieron deducirse.

La Comisién, dado que no ha podido comprobar
dicha documentacion de un modo apropiado, no ha
aceptado, por el momento, dichas argumentaciones a
efectos de calcular el precio de exportacién.

F. Comparacién

Con el objeto de efectuar una comparacion equita-
tiva entre el valor normal y los precios de exporta-
cion, la Comisién tuvo en cuenta, en su caso, aque-
llas diferencias que afectasen a la comparabilidad de
los precios, tales como diferencias en las condiciones
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24.

de venta cuando se pudo demostrar que existia una
relacion directa entre dichas diferencias y las ventas;
asi ocurri6 respecto de las condiciones de crédito,
los salarios y los gastos de viajes pagados a los ven-
dedores, las comisiones, los gastos de embalaje y de
transporte. Todas las comparaciones se realizaron en
la fase en fabrica.

No se aceptaron las solicitudes de reajuste por dife-
rencias relativas a los gastos generales. La normativa
comunitaria limita los elementos que deben tenerse
en cuenta al efectuar la comparacion de los precios,
a un determinado namero de factores que se consi-
deran pertinentes, y que se resefian en os apartados 9
y 10 del articulo 2 del Reglamento (CEE) n°
2176/84, especialmente las caracteristicas fisicas,
cantidades, condiciones de venta, fecha y fase co-
mercial. Los gastos generales Ginicamente podrian ser
considerados en concepto de condiciones de venta,
pero bajo tal concepto los reajustes quedan limitados
a las diferencias que tengan una relacién directa con
las ventas consideradas. Ello no ocurre, de acuerdo
con la normativa comunitaria, y como norma gene-
ral, respecto de las diferencias que existen en los gas-
tos administrativos y gastos generales.

Tokyo Electric Co. solicité que se efectuasen reajus-
tes en relacion con el conjunto de los costes, inclui-
dos los gastos generales, en que hubiese incurrido la
sociedad comercializadora nacional, alegando que el
conjunto de los gastos de dicha sociedad se derivan
de la vinculacién con la venta de los productos de la
sociedad de produccién en el mercado interior, al
dedicarse la sociedad comercializadora a la venta ex-
clusivamente en el mercado interior.

Dicha solicitud no puede ser aceptada. En primer lu-
gar, la misma establece una distincién formal entre
los servicios de comercializacion de la sociedad de
produccion y las sociedades comercializadoras, que
no puede ser admitida debido a la estrecha vincula-
cién existente entre el fabricante y su filial comercia-
lizadora y derivada del control global que la primera
ejerce sobre la segunda, como ya se ha indicado en
los anteriores apartados 15 y 19. Por todo ello, el
argumento de Tokyo Electric Co., segan el cual la
relacién existente entre los gastos generales y las
ventas es diferente respecto a la sociedad de produc-
cién y a la sociedad comercializadora, carece de
fundamento.

En segundo lugar, s6lo es posible, de conformidad
con el Reglamento (CCE) n° 2176/84, efectuar rea-
justes para tener en cuenta las diferencias existentes

25.

26.

27.

en los factores mencionados en el apartado 9 del arti-
culo 2 y definidos con mayor precisién en el apar-
tado 10 del mismo articulo. Uno de los elementos de
la solicitud de Tokyo Electric Co. que podria ser
considerado pertinente, podria ser el de las «condi-
ciones de venta». Dicho término técnico, de alcance
relativamente restringido, hace referencia a las obli-
gaciones inherentes a un contrato de venta, ya sean
pactadas en el propio contrato o establecidas por el
vendedor en sus condiciones generales de venta. Por
otra parte, debe demostrarse que dichos costes tie-
nen una relacién directa con las ventas de que se
trate. La Comision estima que dicha relacion debe
ser funcional, es decir que se incurre en dichos cos-
tes porque se ha efectuado una venta y porque los
mismos son indispensables para cumplir las condicio-
nes de venta establecidas.

Dado que, por definicién, los gastos generales no
guardan una relacién funcional directa con transac-
ciones de venta determinadas, no pueden tenerse en
cuenta, como regla general, para efectuar reajustes.

No es posible modificar dicho criterio, debido a la
mera existencia de diferencias juridicas formales tales
como la atribucién de determinadas funciones a una
o varias sociedades, la estructura del grupo o la rea-
lizacion de las ventas por un departamento comercial
integrado o una filial auténoma,

Tokyo Electric Co. solicité por otra parte que se
efectuasen reajustes en funcion del conjunto de los
costes de la sociedad comercializadora del Japén,
para tener en cuenta las diferencias que pretendida-
mente existen en la fase comercial. Dado que la Co-
misién tuvo en cuenta, sobre la base de los elementos
de prueba que se le habian porporcionado, tanto res-
pecto a las ventas en el mercado interior como res-
pecto a las exportaciones, las ventas efectuadas en la
misma fase comercial, es decir efectuadas a catego-
rias de compradores similares, dicha solicitud no
pudo ser aceptada.

Tokyo Electric Co. argumenté igualmente que, si en
el caso de los importadores asociados se toman en
cuenta todos los costes del importador a efectos del
calculo del precio de exportaci6n, deberia aplicarse
un método idéntico cuando las ventas en el mercado
interior se efectuan indirectamente a través de una
sociedad comercializadora asociada. Dicho argu-
mento confunde dos cuestiones diferentes, el cilculo
del precio de exportacién sobre la base del precio de
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29.

30.

31,

reventa de un importador asociado y la comparacién
entre el valor normal y el precio de exportacion.
Respecto al cilculo del precio de exportacién, el
Reglamento (CEE) n°® 2176/84 prescribe la deduc-
cién de todos los gastos en que se incurra entre la
importacion y la reventa. Se intenta conseguir con
ello un precio de exportacién, franco frontera de la
Comunidad en el que no haya influido la relacién
existente entre el exportador y su importador aso-
ciado o los costes incurridos en la Comunidad. En
cuanto a la comparacién entre el valor normal y el
precio de exportacién, son otras las normas aplica-
bles en virtud de las cuales se han admitido reajustes
de precio en funcion de aquellos factores respecto de
los cuales se han aportado elementos de prueba sufi-
cientes, como ha quedado explicado en el apartado
23.

Tokyo Electric Co. solicit6, alternativamente, que se
efectuasen reajustes suplementarios respecto al servi-
cio posventa, la promocién de ventas, la entrega a
cuenta de material usado, los gastos postales y de
teléfono, la prevision de impagados, y determinados
impuestos sobre las sociedades. Dado que no se
acredito suficientemente la existencia de una vincula-
cién directa entre dichos costes y las ventas de que
se trata en el mercado interior japonés, la Comisién
considero, provisionalmente, dichos costes como gas-
tos generales respecto de los cuales no debia efec-
tuarse ninguna deduccién.

Por otra parte, Tokyo Electric Co. solicité que, con
respecto al modelo de balanza cuyo valor normal fue
fijado sobre la base de las ventas efectuadas en el
mercado interior japonés, se tuvieran en cuenta las
diferencias respecto a los costes de produccién, dife-
rencias que, pretendidamente, derivan de gastos téc-
nicos suplementarios necesarios en el mercado japo-
nés con el objeto de asegurar la precision de las ba-
lanzas a diferentes alturas en Japon. Dado que los
documentos de que la Comision dispone no permiten
comprobar con certeza la existencia de dichas dife-
rencias técnicas y los costes suplementarios que de
las mismas se derivarian, la Comisién, provisional-
mente, no las tuvo en cuenta.

En aquellos casos en que los precios de exportacién
variaban, el valor normal fue comparado con el pre-
cio de exportacién en cada transaccién de exporta-
cién. En aquellos casos en que los precios de expor-
tacién se consideraron suficientemente uniformes y
en la medida en que dicho método no afectaba al
resultado del cilculo, la Comisién calculé la media
ponderada de los precios de exportacién y la com-
par6 con el valor normal.

G. Mirgenes de dumping

Del examen preliminar de los hechos resulté la exis-
tencia de practicas de dumping por parte de todos
los exportadores implicados, siendo los margenes de
dumping iguales a las diferencias existentes entre el
valor normal que se habia determinado y el precio
de exportacién a la Comunidad. Dicho mirgenes va-

32.

rian en funcién del exportador, del Estado miembro
importador, del tipo de balanza electrénica, y del
periodo de investigacion. Los margenes medios pon-

derados para cada uno de los exportadores
implicados fueron los siguientes:
Primer Segundo
periodo: periodo:
de investigacion de | de investigacion de
septiembre de 1982 | septiembre de 1983
a agosto de 1983 a junio de 1984
Tokyo Electric Co. 12,0 % 26,8 %
Teraoka 2,4% 2,2 %
Ishida 2,3 % 1,5 %
Yamato 2,9% 1,0 %
Kubota 6,8 % sin datos
disponibles

Los margenes de dumping variaron considerable-
mente en funcién del Estado miembro importador.
Los margenes medios ponderados respecto a Tokyo
Electric Co. en el segundo periodo de investigacién
eran del 42,2 % en el Reino Unido, 20,5 % en los
Paises Bajos, 12,2 % en Bélgica y del 3,6 % unica-
mente en Grecia. Durante el mismo periodo, los
margenes de dumping respecto de los otros exporta-
dores implicados oscilaban entre el 0 % en Grecia y
el 5,8 % en los Paises Bajos. Sin embargo, la Comi-
sion consider6 que deberia aplicarse la media ponde-
rada de los méargenes de dumping para el conjunto
de la Comunidad, dado que cualquier otra alterna-
uva conduciria a resultados excesivos o crearia im-
portantes complicaciones de caracter administrativo.

H. Perjuicios

En lo que respecta a los perjuicios ocasionados por
las importaciones efectuadas a precios de dumping,
resulta de los elementos de prueba de que la Comi-
sion despone que las importaciones de balanzas
electronicas originarias del Jap6n pasaron de 4 167
unidades en 1980 a 8 315 unidades en 1982, a 11 605
unidades en 1983 y a 10 222 unidades durante el pri-
mer semestre de 1984. Si se extrapola esta Gltima ci-
fra para la totalidad del afio 1984, resulta que las
importaciones se quintuplicaron desde 1980 a 1984,
La participacién en el mercado en el conjunto de la
Comunidad pasé6 del 6 % en 1980 al 22 % durante
el primer semestre de 1984. El perjuicio ocasionado
es mayor en aquellos Estados miembros cuyos mer-
cados se encuentran efectivamente abiertos al pro-
ducto japonés por razén de la legislacién nacional
sobre pesos y medidas y su aplicacién, de tal modo
que la participacién en el mercado de las balanzas
electronicas originarias de Japén alcanzé durante el
primer semestre de 1984 aproximadamente el 85 %
en Grecia, el 77 % en los Paises Bajos, el 58 % en
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33.

34,

Bélgica y el 30 % en el Reino Unido. El conjunto de
estos cuatro Estados miembros absorvi6 aproximada-
mente el 85% de las importaciones de balanzas
electrénicas originarias de Jap6n. El aumento de la
participacién en el mercado de las balanzas electro-
nicas japonesas en la Comunidad es debido princi-
palmente a las exportaciones a precios de dumping
de Tokyo Electric Co. La evolucién de las cantida-
des exportadas demuestra que Tokyo Electric Co,,
durante el segundo periodo de investigacién, sigui6
aumentando considerablemente sus exportaciones,
especialmente hacia el Reino Unido, los Paises Bajos
y Bélgica, mientras que, en el mismo periodo, las ex-
portaciones totales de todos los demdis exportadores
japoneses hacia dichos Estados miembros descendie-
ron. Este desarrollo de las cantidades exportadas a
los tres Estados miembros mas afectados por las im-
portaciones a precios de dumping refleja la inciden-
cia del crecimiento y del nivel finalmente alcanzado
por los margenes de dumping registrados respecto de
Tokyo Electric Co.. Efectivamente, no s6lo los pro-
ductores comunitarios, sino también aquellos expor-
tadores japoneses cuyos mirgenes de dumping eran
mis reducidos, han sufrido una disminucién en su
participaciéon en el mercado de dichos Estados
miembros.

Ha quedado determinado por la Comisién que la
produccion de los principales fabricantes comunita-
rios que solicitaron la apertura del procedimiento
aument6 entre 1981 y 1984, Debe advertirse, sin em-
bargo, que el mercado del producto considerado, un
producto de nueva tecnologia, experimenta una ra-
pida expansién en todo el mundo. La Comisién de-
termin6, ademis que el aumento de la produccion
comunitaria es debido principalmente al hecho de
que las ventas de los productores comunitarios en
aquellos mercados de la Comunidad que no han re-
sultado afectados, o lo han sido en pequefio grado,
por las ventas de los productos japoneses a precios
de dumping, se han desarrollado paralelamente a la
expansion del mercado. Por el contrario, en aquellos
Estados miembros en los que se han concentrado las
exportaciones japonesas, el Reino Unido, Bélgica,
los Paises Bajos y Grecia, las ventas de los fabrican-
tes comunitarios apenas han sobrepasado el débil ni-
vel de 1981. Debido a todo ello, los fabricantes co-
munitarios sufrieron importantes pérdidas de mer-
cado, bajando su participacién de un 48 % en 1981
aun 32 % en 1984.

La Comisién examiné el alcance del perjuicio oca-
sionado a los fabricantes comunitarios por los pre-
cios a que se venden los productos importados
objeto de dumping. Quedé determinado, que el
progreso técnico y las importantes mejoras en mate-
ria de productividad, ocurridos en los altimos afios,
han ocasionado una reduccién en los precios de las
balanzas electrénicas, de tal modo que la baja nota-
ble de los precios practicados en la Comunidad no
puede atribuirse exclusivamente a la existencia de

35.

36.

importaciones objeto de dumping. Las investigacio-
nes efectuadas en los locales de determinados fabri-
cantes comunitarios demostraron que sus precios de
venta, en una fase comercial comparable, debian si-
tuarse necesariamente al mismo nivel que los precios
practicados para las balanzas importadas del Japé6n
con las que competian.

Los fabricantes comunitarios se ven obligados a ajus-
tar sus precios, renunciando a sus beneficios o in-
cluso aceptando la existencia de pérdidas, o a dejar
de seguir compitiendo.

Las consecuencias de dicha situacién son tales que
los precios de los modelos de balanzas mas expuestos
a la competencia de las importaciones japonesas, que
los fabricantes comunitarios practican, son muy infe-
riores a los costes de produccién y ello incluso en
aquellos casos de los fabricantes cuyos precios de fa-
bricacién son mis reducidos. Los resultados globales
de las empresas demuestran, que, pese a las impor-
tantes inversiones que se requieren constantemente
en este sector para responder a la evolucién técnica y
a las importantes mejoras de productividad, se han
acumulado pérdidas cuantiosas durante los altimos
cuatro afnos aun cuando las pérdidas sufridas al com-
petir con las importaciones japonesas hayan sido
parcialmente compensadas por los mejores resultados
conseguidos en aquellos mercados menos abiertos de
la Comunidad. Debido a la creciente presion de las
importaciones japonesas objeto de dumping en aque-
llos mercados en que los fabricantes comunitarios
vendian aproximadamente el 50 % de su produc-
cion, dichos fabricantes no han podido obtener un
rendimiento satisfactorio de sus inversiones y su ca-
pacidad de supervivencia en este sector de tecnologia
avanzada se encuentra en grave peligro.

La Comisién examind si el perjuicio habia sido oca-
sionado por otros factores, tales como el volumen y
los precios de otras importaciones o la evolucién de
la demanda. Las importaciones a la Comunidad de
todos los demis paises terceros descendieron de
4581 a 2 450 unidades entre 1980 y 1984. El con-
sumo en la Comunidad experimentd un notable au-
mento durante el mismo periodo.

El considerable crecimiento de las importaciones a
precios de dumping y los precios a los que dichos
productos han sido puestos a la venta en la Comuni-
dad han llevado a la Comisién a la conclusion de
que los efectos de las importaciones a precios de
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37.

38.

39.

40.

dumping de las balanzas electronicas originarias de
Japon deben considerarse causantes de un impor-
tante perjuicio de la industria comunitaria implicada.

I. Interés de la Comunidad

Tras haber tomado en consideracion tanto los intere-
ses de la Comunidad como la existencia de practicas
de dumping y el perjuicio ocasionado por las mis-
mas, la Comisién ha llegado a la conclusiéon de que
es necesario adoptar medidas. Con el fin de evitar
mayores perjuicios durante el periodo restante del
procedimiento, dichas medidas deben, en la medida
en que sea necesario, adoptar la forma de un de-
recho antidumping provisional. Dichas medidas de-
ben aplicarse igualmente a los cuatro exportadores
restantes pues, aun cuando sus méirgenes medios de
dumping eran notablemente inferiores a los de
Tokyo Electric Co., dichos mairgenes, teniendo en
cuenta su notable variacién en cada Estado miem-
bro, no pueden considerarse irrelevantes.

J. Tipo del derecho

Teniendo en cuenta los precios a los que se venden
las balanzas electrénicas originarias de Japén y los
beneficios necesarios para cubrir los costes de pro-
duccién de los modelos comparables fabricados por
la industria comunitaria el tipo de derecho deberia
corresponder al margen medio ponderado de dum-
ping determinado provisionalmente respecto del se-
gundo periodo de la investigacién. La Comisién con-
sidera que los resultados del periodo de investigacion
actualizada desde septiembre de 1983 a julio de 1984
son determinantes, dado que, durante dicho periodo,
los exportadores japoneses introdujeron nuevos mo-
delos en el mercado de la Comunidad y que un mar-
gen promedio de los dos periodos de investigacion
no reflejaria adecuadamente la situacion real.

Habida cuenta de las diferencias de precio entre los
diferentes modelos de balanzas objeto de la investi-
gacion, debe establecerse el derecho en forma de un
porcentaje ad valorem.

Debe determinarse el plazo en el cual las partes im-
plicadas puedan dar a conocer su punto de vista y
solicitar ser oidas.

K. Compromisos

Los exportadores japoneses implicados fueron infor-
mados de las principales conclusiones de la investiga-
cién provisional y formularon sus observaciones al
respecto. Posteriormente Yamato Scale Co. Lud,
Teraoka Seikosno Co. Lid, Kubota Lid y Tokyo
Electric Co. presentaron ofertas de compromiso. La

Comision, teniendo en cuenta los margenes de dum-
ping determinados provisionalmente y el perjuicio
ocasionado, estudié dichas ofertas. La Comisién
llegd a la conclusion de que, debido a los margenes
de dumping relativamente débiles y al nivel inferior
de sus exportaciones a la Comunidad, las ofertas de
compromiso presentadas por Yamato, Teraoka y
Kubota eran suficientes para eliminar el perjuicio
ocasionado.

41. Consecuentemente, se estiman aceptables las ofertas
de compromiso efectuadas por Yamato, Teraoka y
Kubota. Por lo tanto, el procedimiento puede con-
cluirse, respecto a dichas firmas, sin establecer dere-
chos antidumping.

42. En cuanto a Tokyo Electric Co., dado que el mar-
gen de dumping determinado aument6 considerable-
mente en el segundo periodo de investigacién y que
las cantidades exportadas a la Comunidad y su parti-
cipacion en el mercado en los principales Estados
miembros afectados aumentaron considerablemente,
como ya se ha explicado en el apartado 32, la Comi-
sion estima que el aumento de precios propuesto por
Tokyo Electric Co. es insuficiente para eliminar el
perjuicio. Por todo ello, se estima procedente recha-
zar la oferta de compromiso efectuado por Tokyo
Electric Co. y establecer un derecho antidumping
provisional.

No se han planteado objeciones a dicha solucién en
el seno del Comité consultivo,

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

1. Se aceptan los compromisos relativos a los precios
ofrecidos por Yamato Scale Co. Ltd., Teraoka Seikosno
Co. Lid. y Kubota Ltd. en el marco del procedimiento
antidumping relativo a las importaciones de determina-
das balanzas electrénicas originarias de Japén.

2. Se da por concluida la investigacién con respecto a
Yamato Scale Co. Ltd., Teraoka Seikosno Co. Liud. y
Kubota Lid.

Articulo 2

1.  Queda establecido un derecho antidumping provi-
sional sobre las importaciones de balanzas electrénicas
para el comercio al por menor, con indicacién numérica
del peso, del precio unitario y del precio por pagar, con
o sin dispositivo de impresién de las tres indicaciones,
incluidas en la partida ex 84.20 del arancel adunero co-
min, correspondientes al coédigo Nimexe ex 84.20-81
originarias de Jap6n, con excepcién de las balanzas
electronicas fabricadas por Yamato Scale Co. Ltd., Tera-
oka Seikosno Co. Ltd. y Kubota Ltd.
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2. El tipo del derecho antidumping es del 26,8 % del
precio neto franco frontera de la Comunidad, no despa-
chado de aduana.

Respecto a las importaciones de balanzas electronicas fa-
bricadas por Ishida Scales Manufacturing Co. Ltid., el
tipo del derecho es del 1,5% del precio neto franco
frontera de la Comunidad, no despachado de aduana.

Los precios franco frontera de la Comunidad serin netos
si las condiciones de venta prevén que el pago debe efec-
tuarse en el plazo de treinta dias a partir de la fecha de
envio. Se aumentarin o reducirin en un 1 % por mes de
retraso o adelanto en el plazo de pago.

3. Se aplicaran las disposiciones en vigor en materia
de derechos de aduana.

4. El despacho a libre prictica en la Comunidad del
producto mencionado en el apartado 1 queda subordi-
nado al depésito de una fianza en importe equivalente al
del derecho provisional.

Articulo 3

Sin perjuicio de lo dispuesto en las letras b) y ¢) del
apartado 4 de! aniculo 7 del Reglamento (CEE) n°
2176/84, las partes interesadas podrin formular sus ale-
gaciones por escrito y solicitar ser oidas por la Comisién
en el plazo de un mes a partir de la entrada en vigor del
presente Reglamento.

Articulo 4

El presente Reglamento entrari en vigor el dia siguiente
al de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

Salvo lo dispuesto en los articulos 11, 12 y 14 del Regla-
mento (CEE) n°® 2176/84, el presente Reglamento se
aplicars durante un periodo de cuatro meses a no ser que
por el Consejo se adopten medidas definitivas antes de la
terminacién de dicho periodo.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable en

cada Estado miembro.

Hecho en Bruselas el 14 de octubre de 1985.

Por la Comision
Willy DE CLERCQ

Miembro de la Comision



