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REGLAMENTO (CEE) N°¢ 1768/89 DEL CONSEJO
de 19 de junio de 1989

por el que se establece un derecho antidumping definitivo sobre las importa-

ciones de cintas de video en casete originarias de la Republica de Corea y de

Hong Kong que recauda definitivamente el derecho provisional y por el que se

concluye el procedimiento antidumping relativo a la importacién de bobinas de
cintas de video originarias de la Reptblica de Corea

EL CONSEJO DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS,

Visto el Tratado constitutivo de la Comunidad Econémica
Europea,

Visto el Reglamento (CEE) n° 2423/88 del Consejo, de 11
de julio de 1988, relativo a la defensa contra las importa-
ciones que sean objeto de dumping o de subvenciones
por parte de paises no miembros de la Comunidad
Econémica Europea (') vy, en particular, sus articulos 9 y
12,

Vista la propuesta presentada por la Comisién previa
consulta con el Comité Consultivo constituido en virtud
de lo dispuesto en dicho Reglamento,

Considerando lo que sigue:

A. MEDIDAS PROVISIONALES

(1) La Comisién, en su Reglamento (CEE) n° 4062/
88 (3, en lo sucesivo denominado « Reglamento de
la Comisidn », establecié un derecho antidumping
provisional sobre las importaciones de cintas de
video en bobinas o en casetes originarias de la
Republica de Corea y de Hong Kong. Este derecho
se prorrogd por un periodo maximo de dos meses
mediante el Reglamento (CEE) n° 996/89 del
Consejo (3).

B. PROCEDIMIENTO SUBSIGUIENTE

(2)  Tras el establecimiento del derecho antidumping
provisional todos los exportadores coreanos y dos
de los exportadores de Hong Kong pidieron que la
Comisién les concediese la oportunidad de ser
oidos, lo cual les fue concedido. También presen-
taron escritos en los que exponian su opinién sobre

() DO n° L 209 de 2. 8. 1988, p. 1.
() DO n° L 356 de 24. 12. 1988, p. 47.
() DO n° L 107 de 19. 4. 1989, p. 1.

)

(6)

las conclusiones. Los representantes del Gobierno
de Hong Kong fueron informados sobre los hechos
y consideraciones fundamentales que habian deri-
vado en el establecimiento de los derechos anti-
dumping provisionales. Solicitaron poder expresar
su opinién en nombre de la industria de cintas de
video en casete de Hong Kong en conjunto y en el
de determinados exportadores de Hong Kong que
no tenian ningin otro tipo de representacidn,
dandole curso a esta peticidn.

Una empresa de Hong Kong, Casin Video Cassette
Ltd, respondié al cuestionario después de que se
hubieran hecho las comprobaciones pertinentes en
las instalaciones de los otros exportadores de Hong
Kong, y expuso su opinién y solicitd ser oida con
arreglo al articulo 2 del Reglamento de la Comi-
sion. Aunque se tuvieron muy en cuenta sus
opiniones, no se podia realizar ninguna otra investi-
gacién a este respecto, puesto que las comproba-
ciones adicionales hubieran retrasado la tramita-
cion. Como consécuencia, no se pudo tener en
cuenta su respuesta al cuestionario.

A peticién de las partes se les informé también de
los hechos y consideraciones fundamentales a partir
de los cuales se tenia la intenciéon de recomendar
que se establecieran derechos definitivos y la
percepcidn definitiva de las cantidades depositadas
o afianzadas en concepto de derecho provisional.
También se les concedié un periodo para formular
alegaciones posterior a estas reuniones informativas.

Los comentarios y observaciones orales y escritos
de las partes y de los representantes del Gobierno
de Hong Kong fueron considerados y, en su caso,
se modificaron las conclusiones de la Comisiéon
para tenerlos en cuenta.

Debido a la complejidad del procedimiento, sobre
todo en lo relativo a la comprobacién detallada de
los datos, y debido al nimero de exportadores afec-
tados y a los numerosos argumentos empleados, la
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investigacién no se pudo concluir en el plazo
previsto en la letra a) del parrafo 9 del articulo 7 del
Reglamento (CEE) n° 2423/88.

C. PRODUCTO OBJETO DE LA INVESTIGA-
CION, PRODUCTO SIMILAR E INDUSTRIA
COMUNITARIA

En sus conclusiones provisionales la Comisién
consideré que todas las cintas de video en casete
del sistema VHS y las cintas de video en bobina
producidas en la Comunidad son productos simi-
lares respectivamente a todas las cintas de video en
casete y en bobina exportadas por Corea y Hong
Kong, y que los productores comunitarios Agfa-Ge-
vaert AG, BASF AG, PDM Magnetics y Magna
Tontriger Productions GmbH forman la industria
comunitaria a los efectos del parrafo 5 del articulo
4 del Reglamento (CEE) n° 2423/88. Los exporta-
dores no presentaron ningin argumento nuevo
frente a estas definiciones. En consecuencia, el
Consejo las ratifica.

D. VALOR NORMAL

1. Exportadores coreanos
a) SKC y Goldstar

Para cada uno de estos dos exportadores el valor
normal se calculé a efectos de las conclusiones
provisionales a partir de los modelos de videocasete
vendidos en cantidades representativas para el
consumo en Corea y a precios que permitiesen
recuperar todos los costes en el curso normal de las
operaciones comerciales en el mercado interior. El
valor normal se calculd sobre la base de los precios
nacionales medios de estos modelos. Las ventas a
precios por debajo de los costes de produccién no
se tuvieron en cuenta, con arreglo al parrafo 4 del
articulo 2 del Reglamento (CEE) n° 2423/88,
puesto que estas transacciones se habian realizado
en cantidades representativas durante el periodo de
investigacién y a precios que no permitian la recu-
peracién de todos los costes calculados en el curso
normal de las operaciones comerciales en el plazo
de esta investigacion. El volumen del resto de las
ventas supera ain el 5 % de las exportaciones de
los modelos en cuestién hacia la Comunidad, esta-
blecido por la Comisién en casos anteriores.

b) Kolon

A efectos de las conclusiones provisionales, el valor
normal del exportador se basé en el valor calculado.
Sin embargo, se alegd que el valor normal debia
establecerse a partir de los precios nacionales
comparables. Con objeto de determinar si estos
precios eran inferiores a los costes de produccion,
la Comisién calculd el coste de produccién medio
del periodo de investigacidn.

(10)

(1)

12

(13)

(14)

En lo referente a los gastos generales de fabricacién
y a los costes de financiacién, la Comisidén aplicéd
los métodos de célculo explicados en los conside-
randos 24-27 del Reglamento de la Comisién. En
lo relativo a la amortizacién de la maquinaria se
alegd una distribucién de costes del 42 % de la
amortizacién total para las videocasetes y un 58 %
para las cintas de video en bobina con arreglo a la
presunta estrategia comercial de esta empresa. No
obstante, no se pudo aceptar este argumento,
puesto que no se presentaron pruebas suficientes
en apoyo de dicha distribucién de costes.

La Comision considerd que, a falta de informacién
mas precisa, se realizaria una distribucién de los
costes conforme a los costes de produccién reales
de estos dos productos durante el periodo de inves-
tigacién. Dicho procedimiento arrojé como resul-
tado una distribucién equivalente de la amortiza-
cién de los costes de maquinaria entre las videoca-
setes y las cintas de video en bobina.

Segun estos calculos, se establecieron los costes de
produccién reales del producto similar en el curso
normal del comercio en el mercado coreano y se
ignoraron las ventas a precios por debajo de estos
costes de produccién con arreglo al parrafo 4 del
articulo 2 del Reglamento (CEE) n° 2423/88. Sin
duda, estas transacciones se han realizado en canti-
dades representativas durante el periodo de investi-
gacién y a precios que no permitian la recupera-
cién en el curso normal de la practica comercial de
todos los costes durante dicho periodo de investiga-
cién. Dado que el volumen de ventas restante
estaba todavia por encima del 5 % del volumen de
exportaciones de los modelos en cuestién a la
Comunidad, el valor normal se establecié sobre la
base del precio de venta medio ponderado de las
ventas restantes en el mercado coreano.

c) Saehan Media

Los cilculos de los costes de produccidn realizados
por el mismo exportador mostraron que, para el
modelo de videocasete mas vendido en el mercado
nacional y comparable al modelo més exportado, se
habian vendido cantidades representativas a precios
inferiores a los costes de produccién y que no
permitian la recuperacién, en el curso normal del
comercio y durante el periodo de investigacién, de
todos los costes debidamente distribuidos. Los vold-
menes de ventas restantes eran inferiores al 5 % de
los modelos respectivos exportados a la Comuni-
dad. Por tanto, hubo que calcular el valor normal.

En lo relativo a los costes generales de fabricacion,
la Comisién calcul los costes de amortizacién con
arreglo a la cantidad total de amortizacién recogida
en el balance del exportador durante el periodo de
investigacién. A este respecto, el exportador alegd
que parte de esta cantidad se basaba en una amorti-
zacién especifica del afio financiero en curso que
no debia tener ninguna repercusién en el calculo
de costes. Esta amortizacién especial se habia apli-
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cado conforme a las disposiciones especificas de la
normativa coreana en materia impositiva. No
obstante, la Comisién observé que en los balances
de los dos afios financieros anteriores se habia reco-
gido una amortizacién especifica similar. Por tanto,
la Comisién consideré que tenia que tenerse en
cuenta al calcular los costes de produccidn la parte
de esta amortizacion especial para 1987 que corres-
pondiese a las cargas anuales normales junto con la
amortizacién normal de este exportador. El expor-
tador en cuestién aceptd este enfoque. Consecuen-
temente, estas dos cantidades de amortizacién se
imputaron al sector de las cintas de video segin la
proporcién de los costes de inversion de este expor-
tador en los sectores del video y la actstica. La
cantidad para el sector del video se imputb a los 11
meses del periodo de investigacion y, consecuente-
mente, a las videocasetes y cintas de video en
bobina, segin los costes de inversién respectivos
destinados a estos dos productos. Con objeto de
establecer la cantidad de amortizacién por videoca-
sete, dicha cantidad se imputd al nimero total de
ventas de videocasetes. En este caso concreto, se ha
estimado que el calculo sobre la base de las ventas
estaba justificado, porque el volumen de la produc-
cién del exportador correspondia mas o menos al
de las ventas y no disponia de datos precisos sobre
la produccién de casetes de video.

En lo referente a los derechos por licencia de fabri-
cacién y venta de videocasetes, la Comisién baso
sus célculos en la cantidad a la que ascendia el
derecho de patente acordado por el exportador con
el propietario japonés de la patente. A este respecto,
el exportador alegd que los derechos de patente
eran mds bajos porque algunos de sus clientes fuera
de Corea pagaban el derecho de patentes de las
videocasetes adquiridas, directamente al propietario
de la patente. No obstante, no se pudo aceptar este
argumento. Bl valor normal ha de establecerse
sobre la base de los costes en el curso normal del
comercio en el mercado nacional. En cualquier
caso, para las ventas en el mercado coreano este
exportador tenia que pagar los derechos de patente
totales. Por lo tanto, se incluyé en los costes de
fabricacién de este exportador el equivalente de 10
yens.

Con respecto a los gastos de ventas y administra-
tivos y a otros gastos generales, la Comisién aplico
el método que aparece explicado en el punto 28
del Reglamento de la Comisidn. A este respecto, se
ignoraron los ingresos y los gastos referidos a trans-
acciones en divisas, asi como las ganancias y las
pérdidas en las ventas de activos fijos y los ingresos
y gastos varios, puesto que el exportador no pudo
demostrar que existiese una conexién clara entre
estos puntos y las ventas de videocasetes en el
mercado nacional.

17)

(18)

(19

(20)

(21)

(22)

23)

El beneficio se tomé a partir del beneficio medio
ponderado obtenido por exportadores coreanos por
la venta de un producto similar en el mercado
coreano, esto es, 10,5 %.

2. Exportadores de Hong Kong

En el caso de todos los exportadores de Hong
Kong de los que se disponia de contabilidad y
datos sobre costes fiables, las ventas de los tipos de
videocasetes en cuestién en el mercado de Hong
Kong suponian una cantidad inferior al 5 % del
volumen de exportaciones de los tipos concretos de
videocasetes exportados a la Comunidad. Por lo
tanto, los valores normales se establecieron a partir
de valores calculados sobre la base de los métodos
utilizados para determinar provisionalmente la exis-
tencia de dumping, teniendo en cuenta las nuevas
pruebas presentadas por los exportadores.

Puesto que en los documentos de contabilidad
respectivos de los exportadores en cuestién no se
reflejaba ningin pago de derechos de patente al
propietario japonés de la licencia, se afiadieron los
derechos de licencia habituales por fabricacién y
venta a los costes de fabricacidén. En efecto, se
concluy6 que la obligacién de pagar estos derechos
de patente hacia que se tuviesen que considerar
como un coste realizado en el curso normal del
comercio, tal y como dispone el inciso ii) de la letra
b) del apartado 3 del articulo 2 del Reglamento
(CEE) 2423/88.

En lo que se refiere a los desperdicios, determi-
nados exportadores no presentaron costes por
desperdicios durante el proceso de fabricacién. A
este respecto y para dichos exportadores, se afia-
dieron a los costes de los materiales los costes de
desperdicios habituales expresados como porcentaje
de los costes totales de fabricacion.

Hanny Magnetics alegd que su indice global de
costes generales de fabricacion recogido en los
registros contables de la empresa no eran aplicables
a los costes de produccidén de videocasetes. Este
exportador no fabrica la cinta de video. Por tanto, la
proporcién de sus propios costes de fabricacién de
cintas de video era considerablemente mas baja que
la de otros productos fabricados por esta empresa.
Se considerd que este argumento era aceptable vy,
por tanto, se aplicé un indice mas bajo correspon-
diente a los costes generales de fabricacién especi-
ficos de videocasetes.

En lo referido a los importes de los gastos de
ventas, administrativos y generales, la Comision
aceptd los calculos de estos gastos recogidos en los
registros contables de los exportadores.

El Consejo ratifica esta conclusion.
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27)

En lo que se refiere al beneficio, no existian datos
contables fiables sobre los beneficios obtenidos en
el mercado de Hong Kong por concepto de ventas
representativas de videocasetes similares o idénticas
a aquellos modelos exportados a la Comunidad. Las
ventas en el mercado de Hong Kong de tipos de
videocasetes comparables directamente a las video-
casetes exportadas suponian sélo una proporcion
muy pequefia del volumen de exportaciones a la
Comunidad. Un exportador indicé que en sus
ventas en el mercado de Hong Kong de modelos
de videocasetes idénticos a los exportados a la
Comunidad en cantidades representativas habia
obtenido un beneficio considerablemente superior
al 8 %. Otro exportador también obtuvo un bene-
ficio de més del 8 % de su volumen de ventas por
sus ventas totales de todos los tipos y modelos de
videocasetes en el mercado de Hong Kong. Por sus
ventas de videocasetes adaptadas al sistema PAL/
SECAM, el mismo exportador obtuvo un beneficio
inferior al 8 % de su volumen de ventas. Sin
embargo, estas ventas también incluian tipos desti-
nados al uso profesional. No obstante, estos tipos
no se exportaban. Dada esta situacién, la Comisién
considerd que era adecuado y razonable aplicar un
indice de beneficio del 8 % sobre el volumen de
ventas para calcular los valores normales de éste y
todos los demas exportadores de Hong Kong.

El Consejo ratifica esta conclusion.

En lo referente a las reclamaciones de determi-
nados exportadores de Hong Kong con respecto a
los costes de produccidén, Magnetic Enterprise alegd
que sus gastos de ventas, administrativos y gene-
rales para el producto similar eran inferiores a los
reflejados en su estado de pérdidas y ganancias.
Puesto que este exportador sblo fabrica videocasetes
y cintas de video en bobina, se considerd apro-
piado, no obstante, calcular los gastos de ventas,
administrativos y generales sobre la base de los
datos contables del exportador reflejados en el
estado de pérdidas y ganancias.

Swire argument6 que aplica un indice de amortiza-
cién acelerada para maquinaria y que, a efectos de
estos procedimientos, habria que aplicar, no este
indice de depreciacion acelerada, sino el indice de
amortizacién normal y representativo de la indus-
tria. Sin embargo, la Comisién era de la opinidn de
que, en general, hay que tener en cuenta el método
de amortizacién propio del exportador si éste ya ha
aplicado este método en afios contables anteriores,
si es razonable y si no es un método establecido
especificamente para estos procedimientos anti-
dumping. Puesto que el método acelerado es el
método de amortizacion habitual de Swire, la recla-
macién del exportador hubo de ser rechazada.

(28)

29)

(30)

31

(32)

E. PRECIO DE EXPORTACION

v

1. Exportadores coreanos

Con respecto a las exportaciones realizadas por
exportadores coreanos directamente a importadores
independientes de la Comunidad, los precios de
exportacién se determinaron sobre la base de los
precios netos pagados actualmente o pagables por
los productos vendidos sin impuestos, descuentos o
reducciones concedidos de hecho y relacionados
directamente con las ventas en estudio.

En otras ocasiones, las exportaciones se realizaron a
empresas filiales que importaban el producto en la
Comunidad. En tales casos, y en vista de la relacién
entre el exportador y el importador, se considerd
adecuado que los precios de exportacién se calcu-
lasen sobre la base de los precios a los que el
producto exportado se revendié por primera vez a
un comprador independiente. Se dedujeron de
dicho precio los descuentos, reducciones y el valor
de cualquier mercancia gratuita relacionados con la
venta y se efectuaron todos los ajustes necesarios
para tener en cuenta todos los gastos incurridos
entre la importacién y la reventa, incluyendo dere-
chos e impuestos.

En el caso de una de las empresas filiales de Gold-
star, la empresa exportadora central de Corea reem-
bols6 los costes en los que habia incurrido la filial
para anunciar el nombre comercial Goldstar vy,
consecuentemente, aparecieron registrados como
ingresos en la contabilidad de la filial. No obstante,
se considerd que estos gastos de publicidad habjan
sido realizados por la filial, los paga normalmente
la filial importadora y han de afiadirse a sus costes.
A este respecto, el exportador alegd que sélo se
podia considerar como gasto habitualmente impu-
tado al importador el reembolso de los costes de
publicidad relacionados con la promocién de
ventas de videocasetes de marca en el mercado del
Reino Unido. Dado que la filial solamente vendia
casetes de video de amplio consumo en este
mercado, los costes de publicidad de la marca
Goldstar normalmente no tendrian por qué ir a
cargo de la filial importadora. Sin embargo, la
Comisién era de la opinién de que la publicidad de
la marca del exportador va también destinada a
producir un efecto promocional sobre las ventas de
videocasetes de marca y de amplio consumo
vendidas por las filiales de Goldstar y que, por
tanto, estos costes han de incluirse al calcular el
precio de exportacion.

El Consejo ratifica esta conclusion.

En lo relativo a los beneficios, los exportadores
coreanos presentaron pruebas suficientes en el
sentido de que el beneficio medio del volumen de
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(34)

(33

ventas de los importadores independientes, que
cumplen funciones similares a las de las filiales del
exportador en la Comunidad, fue durante el
periodo de investigaciébn de no mas del 5 %.
Consecuentemente, al calcular el precio de exporta-
cién se aplicod este porcentaje.

2. Exportadores de Hong Kong

Ningin exportador de Hong Kong tenia filiales
importadoras en la Comunidad. Por tanto, se consi-
derd que el precio de exportacién era el pagado en
realidad por los importadores independientes sin
impuesto alguno, descuentos ni reducciones reali-
zados en la prictica y relacionados directamente
con las ventas en estudio. Este precio es FOB en el
puerto de Hong Kong.

F. COMPARACION

Con el fin de establecer una comparacién valida
entre el valor normal y los precios de exportacién,
la Comisién tuvo en cuenta, en su caso, las diferen-
cias que afectaban a la comparabilidad de los
precios, como son las diferencias en las caracteris-
ticas fisicas y las diferencias en los costes de venta,
siempre que se demostraran satisfactoriamente las
alegaciones de una relacidn directa entre dichas
diferencias y las ventas en cuestidn. Asi sucedid
respecto a las diferencias en las condiciones de
crédito, garantia, comisiones, salarios pagados a los
vendedores, envasado, transporte, seguros, manteni-
miento y costes accesorios.

Dos de los productores comunitarios alegaron que
habia que tener en cuenta los ajustes de las diferen-
cias en la duracién de reproduccién de una video-
casete VHS-T120 vendida en el mercado coreano y
una videocasete VHS-E180 vendida en el mercado
comunitario. La Comisién llegd a la conclusion de
que ambos tipos de videocasete tienen una longitud
de cinta muy similar y son idénticas en todas las
demés caracteristicas técnicas y fisicas. Sin
embargo, debido a los diferentes sistemas de graba-
cién y reproduccién utilizados en Corea y en la
Comunidad (esto es, los sistemas NSTC y PAL/SE-
CAM), la duracién de reproduccién de una videoca-
sete T120 es de dos horas normalmente y la de una
videocasete E180 es de 3 horas en los respectivos
mercados. Dado que la diferencia de la duracién de
reproduccién no se debe a diferencias en las carac-
teristicas fisicas y técnicas de los dos tipos de video-
casete, sino que se basa en los distintos sistemas de
grabacién de las grabadoras de videocasetes
empleados en ambos mercados, hubo que deses-
timar esta reclamacion.

(36)

37)

(38)

(39)

Un exportador coreano continud reclamando un
reajuste con respecto a los gravaimenes de importa--
cibén soportados por el producto similar y por los
materiales fisicamente incorporados en él cuando
fuera destinado al consumo en el pais de origen, y
devueltos con respecto a los productos exportados a
la Comunidad. Los gravamenes de importacion
reclamados eran desproporcionadamente mas altos
que los reclamados por otros exportadores coreanos.
Se pidib a dicho exportador que presentara pruebas
de que el modelo de videocasete vendido en el
mercado coreano y similar al modelo mas expor-
tado a la Comunidad contenia los materiales
importados por los cuales habia reclamado los
gravamenes de importacién. Sin embargo, las
pruebas presentadas por este exportador no justifi-
caron satisfactoriamente ante la Comisién la recla-
macién presentada. El examen de laboratorio reali-
zado por los denunciantes de las distintas videoca-
setes suministradas por el exportador demostrd que,
para las videocasetes vendidas en el mercado nacio-
nal, no se habian utilizado cintas importadas espe-
cificas. Por lo tanto, sdlo se reajustdé la cantidad
reclamada por dicha empresa a la media reclamada
por los otros exportadores coreanos.

Saehan Media y Swire, ademas del ajuste de las dife-
rencias directamente relacionadas de los gastos de
venta, reclamé un reajuste adicional por las diferen-
cias entre los gastos de venta y el beneficio redu-
cido derivado de las exportaciones a clientes OEM
(Original Equipment Manufacturer) o en cantidades
superiores a las del mercado nacional. Hicieron
referencia a la practica de las instituciones comuni-
tarias en casos anteriores de antidumping. No
obstante, estas reclamaciones no eran prueba sufi-
ciente de que existiesen diferencias entre los gastos
de venta y el beneficio reducido, segun lo dispuesto
por la letra b) del parrafo 9 del articulo 2 del Regla-
mento (CEE) n° 2423/88. Consecuentemente, estas
reclamaciones fueron desestimadas por este motivo,
ademds de las razones recogidas en el punto 29 del
Reglamento de la Comision.

Swire también reclamo reajustes por las diferencias
en los gastos de venta que surgen de la diferencia
entre las ventas hechas en condiciones distintas y
de las diferencias en los costes de transporte. Sin
embargo, estas reclamaciones se basaban en las
suposiciones de dicho exportador y no iban
apoyadas por ninguna prueba. Por lo tanto, no se:
pudo realizar ningan reajuste.

G. MARGENES DE DUMPING

El valor normal para cada uno de los modelos de
cada exportador se comparé con los precios de
exportacién de modelos comparables establecidos
transaccién por transaccién. El examen de los
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(41)

(42)

hechos muestra la existencia de dumping en las
importaciones de videocasetes originarias de Corea
y Hong Kong y de cinta de videocasete originarias
de Corea por parte de todos los exportadores inves-
tigados. El margen de dumping es igual al importe
en el que el valor normal establecido supera al
precio de exportacién a la Comunidad.

Los mérgenes de dumping variaban segiin el expor-
tador, y los mérgenes medios ponderados, expre-
sados como porcentaje de los valores CIF en fron-
tera comunitaria, eran los siguientes :

— Videocasetes

Exportadores coreanos :

— Goldstar Co: 2,97 %,
— Kolon Industries Inc: 2,03 %,
— Saehan Media Co: 1,96 %,
— SKC Ltd: 3,81 %.
Exportadores de Hong Kong:

— Hanny Magnetics Ltd : 21,99 %,
— Magnetic Enterprise Ltd : 15,82 %,
— Swilynn Ltd: 0,02 %,
— Swire Magnetics Ltd : 4,96 %.
— Cintas de video en bobina

— Saehan Media Co: 1,06 %,
— SKC Ltd: 1,40 %.

Con arreglo a las disposiciones de la letra b) del
parrafo 7 del articulo 7 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88, se considerd que se crearia la posibi-
lidad de eludir el derecho y se fomentaria la no
cooperacién en caso de sostenerse que el margen
de dumping de aquellos exportadores que no
respondieron al cuestionario de la Comisién ni se
identificaron de cualquier otra forma (o que se
negaron a cooperar con la Comisién durante la
investigacién preliminar) fuera mas bajo que los
margenes de dumping mds altos registrados con
respecto a cualquiera de los exportadores que
hubieran cooperado con la investigacién. Conse-
cuentemente, se considerd adecuado aplicar los
mérgenes de dumping de 3,81 % para Corea y
21,98 % para Hong Kong con respecto a dichos
grupos de exportadores.

Con relacién a determinados exportadores de Hong
Kong a los que, por motivos especificos de su
empresa, les resultd imposible proporcionar toda la
informacién pertinente necesaria para realizar un
calculo correcto del dumping, el margen de
dumping se calculd a partir de los hechos disponi-
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bles, esto es, sobre la base de la informacién obte-
nida de otros exportadores de Hong Kong. A este
respecto, el Consejo tuvo en cuenta el hecho de
que la mayoria de los exportadores de Hong Kong
habian practicado dumping y que sus margenes
variaban considerablemente. En contra de las
conclusiones provisionales de la Comision, el
Consejo opindé que, dado que estas empresas
estaban dispuestas a cooperar, pese a que no podian
proporcionar la informacién necesaria, no era justo
aplicar el margen de dumping mas alto a estos
exportadores y considerd que era mds equitativo
aplicar los margenes de dumping medio ponderado
en los que habjan incurrido los exportadores de
Hong Kong, esto es, 9,34 %.

El Consejo también considerd el problema de las
empresas que empezaron o empezarian a exportar
videocasetes de produccidén propia a la Comunidad
a partir del cierre del periodo de investigacion.
Llegd a la conclusién de que se crearia una oportu-
nidad de burlar el derecho si se aplicasen derechos
de dumping mas bajos que los margenes de
dumping mas altos determinados. Sin embargo, el
Consejo subraya que la Comisién esta dispuesta a
iniciar sin demora un procedimiento de revisiéon
siempre que la empresa exportadora pueda demos-
trar a la Comisidn, y presentar suficientes pruebas
al efecto, de que no exporté videocasetes a la
Comunidad durante el periodo de investigacion
(1 de enero a 30 de noviembre de 1987), de que
comenzd tales exportaciones a partir de dicho
periodo y de que no esta relacionada ni asociada
con ninguna de las empresas que han sido objeto
de dicha investigacibn.

En lo relativo a los margenes de dumping de
Swilynn Ltd para videocasetes y los de Saehan
Media Co y SKC Ltd para cintas de video en
bobina, y en vista de que las cintas de video en
bobina solamente se exportan a pequefias y
medianas empresas de montaje en la Comunidad
para su transformacién posterior, estos margenes
han de considerarse minimos y no justifican la
adopcion de medidas de proteccion.

H. PERJUICIO

En sus conclusiones provisionales, la Comisién
afirmd que la industria comunitaria de videocasetes
habia sufrido perjuicios importantes. Esta conclu-
sion se basaba principalmente en el aumento de la
cuota de mercado de los exportadores relacionados
con el procedimiento, su subcotizacién de precios y
el desarrollo de la situacién de beneficios y
pérdidas de los denunciantes.
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Estas conclusiones fueron rebatidas por los exporta-
dores, sobre todo en lo referente a las ventas de los
denunciantes en la Comunidad, su produccién y la
subcotizacién de precios de los exportadores. La
Comisién llevd a cabo nuevas investigaciones y
distribuyé de manera mas precisa sus datos conta-
bles entre las cifras relativas a videocasetes y a
cintas de video en bobina. Consecuentemente,
hubo que revisar algunas conclusiones relativas a
los datos sobre cuya base se habia determinado la
existencia del perjuicio.

En lo referente a las ventas de videocasetes de la
industria comunitaria en la Comunidad, he aqui su
desarrollo :

— 1985: 40,2 millones de unidades,
— 1986: 51,2 millones de unidades,
— 1987 (): 62,6 millones de unidades.

Estas cifras representan una evolucién de las cuotas
del mercado de los denunciantes desde el 32,5 %
en 1985 al 30,5 % en 1986 y al 29,7 % en 1987.
Durante el mismo periodo la cuota de mercado de
los exportadores aumentd desde el 8,7 % al 27,8 %.
A partir de estas cifras revisadas se observa que la
cuota de mercado de los productores coreanos y de
Hong Kong aumenté en mds del triple, mientras
que la de los productores europeos descendié en un
8,6 %.

La Comisi6n, para comprobar si existia una subco-
tizacién de precios, hizo algunos ajustes en sus
conclusiones provisionales ~ para comparar los
precios al mismo nivel de comercializacién y para
tener en cuenta las diferencias existentes en la
calidad de los productos (véase el considerando 48
del Reglamento de la Comisién). Los exportadores
de Hong Kong protestaron ante estos ajustes
alegando que en ellos habria que tener en cuenta
los costes que habian pesado sobre los importa-
dores independientes a la hora de vender videoca-
setes, y que el ajuste respecto de la calidad era
demasiado bajo. Los denunciantes argiiian, por el
contrario, que no podia admitirse ningdn ajuste con
respecto a la calidad puesto que los consumidores
no distinguian la calidad de las videocasetes impor-
tadas de la de las fabricadas en la Comunidad y que
todas las videocasetes tenfan que cumplir las
normas de calidad del propietario japonés de la
patente.

Pero estos argumentos no pueden aceptarse ya que,
por un lado, la Comisién comparé los precios de
los denunciantes y los de los exportadores a los
primeros clientes independientes de la Comunidad,
debidamente ajustados para tener en cuenta las
diferencias existentes en los costes que supone el
transporte, en los derechos de importacién y en los
costes anexos. En los dos casos, se trata de mayoris-

(") Todos los datos de 1987 se refieren al periodo de enero a no-
viembre de dicho afio.
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tas, distribuidores y demas clientes que compran
cantidades considerables.

Por otra parte, la Comisién sigue considerando
conveniente aplicar un ajuste respecto de la calidad.
Las normas de calidad del propietario de la patente
sélo son normas minimas que no excluyen las dife-
rencias que puedan darse en la calidad de las video-
casetes. Por otra parte, tanto los clientes de los
exportadores como los de los denunciantes son
perfectamente conscientes de que existen diferen-
cias cualitativas, puesto que son compradores profe-
sionales. Ademas, los exportadores no puedieron
alegar razdén ni evidencia alguna que demostraran
que un ajuste del 20 % era demasiado bajo. Por lo
tanto, el Consejo hace suyas las conclusiones de la
Comisién que figuran en el considerando 49 del
Reglamento de la Comisién en el que se demuestra
que existe una considerable subcotizacién de
precios.

Con respecto a la capacidad y a la utilizacién de la
capacidad, posteriores investigaciones de la Comi-
sidbn demostraron que la capacidad real se habia
incrementado pasando de 63,9 millones de
unidades en 1985 a 90,1 millones de unidades en
1986 y a 99,2 millones de unidades en 1987, mien-
tras que el ritmo de utilizacién medio disminuyé
de un 83,5 % en 1985 a un 76,1 % en 1987. Mien-
tras que la produccién aumenté de 53,4 millones
de unidades en 1985 a 73,2 millones de unidades
en 1986 y a 75,5 millones de unidades en 1987, las
existencias de videocasetes aumentaron de 9
millones de unidades en 1985 a 13,8 millones de
unidades en 1986 y a 11,1 millones de unidades en
1987. Durante el periodo de referencia, las existen-
cias representaban un 14,7 % de la produccién del
sector econdémico comunitario.

El valor de las ventas de videocasetes del sector
econémico comunitario aumento6 de 232,9 millones
de ecus en 1985 a 251,2 millones de ecus en 1986,
pero descendié hasta 211,5 millones de ecus en
1987, mientras que las cantidades vendidas aumen-
taron de 40,2 millones de unidades en 1985 a 51,2
millones de unidades en 1986 y a 62,6 millones de
unidades en 1987.

Los resultados financieros de los fabricantes comu-
nitarios demuestran que durante el periodo investi-
gado la pérdida media ponderada fue del 10,4 %.

En posteriores investigaciones se comprobd que los
demés factores. econdmicos pertinentes habian
permanecido invariables.

En los considerandos 55 a 57 del Reglamento de la
Comisién, se alegan razones que llevan a la Comi-
sidn a afirmar que el sector econémico comunitario
de las wvideocasetes estd experimentando un
perjuicio importante. Tras posteriores investiga-
ciones estas razones siguen siendo validas. Es mas,
los resultados de estas investigaciones posteriores
demuestran que el desarrollo de las cuotas y ventas
del mercado del sector econdmico comunitario era
mas negativo aun de lo que se habia supuesto en
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las conclusiones provisionales. La capacidad, la
produccién y las ventas del sector econdmico
comunitario, comparados con el consumo general,
aumentaron en volumen a un ritmo mucho menor.
El valor de las ventas incluso aument6é de forma
considerable debido a que bajaron los precios de las
videocasetes. Esta bajada de precios produjo
pérdidas considerables en todo el sector econémico,
que pusieron en peligro la produccién comunitaria
de videocasetes y, por consiguiente, el empleo y el
desarrollo futuro de este sector comunitario.

Todas estas razones han llevado a que el Consejo
considere que el sector econémico comunitario esta
perdiendo puestos en el mercado y rendimiento
financiero, y que esta experimentando un perjuicio
importante.

I. ORIGEN DEL PERJUICIO OCASIONADO POR
LAS IMPORTACIONES OBJETO DE DUMPING

La Comisién, en el considerando 58 de su Regla-
mento, llegd a la conclusién de que los efectos de
las importaciones procedentes de Corea y de Hong
Kong tenian que analizarse acumulativamente, y en
los considerandos 59 a 63 del mencionado Regla-
mento, de que el importante perjuicio que estaba
sufriendo el sector industrial comunitario se debia a
las importaciones objeto de dumping procedentes
de Corea y Hong Kong.

Con respecto a esta conclusidn, los exportadores de
Corea y de Hong Kong alegaron tres argumentos ;
en primer lugar, que la Comisién no habia especifi-
cado cudles eran los efectos perjudiciales de las
importaciones objeto de dumping por parte de
exportadores individuales ; en segundo lugar, que el
aumento de la participacion en el mercado de los
exportadores se habia hecho a expensas de los
exportadores de otros paises y no del sector econd-
mico comunitario ; y en tercer lugar, que el sector
econémico comunitario habia tomado decisiones
comerciales equivocadas cuando invirtié mucho en
tecnologias avanzadas para producir videocasetes de
alta calidad.

El Consejo no puede aceptar estos argumentos. De
forma coherente con la que fue su postura en casos
anteriores y de acuerdo con la jurisprudencia del
Tribunal de Justicia, el Consejo considera que los
efectos perjudiciales de las importaciones objeto de
dumping de los exportadores individuales impli-
cados han de evaluarse como un todo, puesto que
la determinacién de los perjuicios individuales
imposibilitaria la aplicacién del Reglamento (CEE)
n° 2423/88 en la mayoria de los casos.

Por lo que al segundo argumento respecta, los
resultados de las investigaciones que se llevaron a
cabo posteriormente muestran que el aumento de
las exportaciones objeto de dumping estd intima-
mente relacionado con la reduccién de la parte
correspondiente al sector econdémico comunitario
en el mercado, de la utilizacion de la capacidad, del
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valor de las ventas (entre 1986 y 1987, periodo
durante el cual las importaciones de videocasetes
procedentes de Corea y de Hong Kong casi se
duplicaron) y de los beneficios.

Con respecto al tercer argumento, las inversiones
del sector econémico comunitario se hicieron para
reducir los costes de produccidén y para mantener la
imagen de marca de gran calidad que éste presenta.
Estas inversiones no pueden considerarse como
decisiones comerciales equivocadas. Por otra parte,
los exportadores no han podido demostrar, ni la
Comisién ha encontrado ningin dato que demos-
trara que el importante perjuicio que experimenta
el sector econdémico comunitario se debfa a otros
factores tales como el volumen y los precios de
importaciones que no fueran objeto de dumping.
Ademas, el Consejo considera que aunque fuera
cierto que el sector econémico comunitario se
encuentra con dificultades ocasionadas parcial-
mente por otros motivos distintos al dumping, ello
no basta para concluir que los problemas ocasio-
nados por las importaciones objeto de dumping no
pueden considerarse como perjuicios importantes,
ni para dejar de proteger al sector de los perjuicios
que les causa el dumping.

En conclusion, el Consejo hace suyas las conclu-
siones de la Comisién en el sentido de que el
volumen de las importaciones objeto de dumping,
la penetracién en el mercado de las mismas y los
precios de venta a, o en la Comunidad, de las
videocasetes objeto de dumping han hecho que el
sector econdémico comunitario haya experimentado
un perjuicio importante.

J. INTERES COMUNITARIO

La Comisién, en sus conclusiones provisionales,
tuvo en cuenta los intereses de la industria comuni-
taria de videocasetes, de las empresas comunitarias
que se dedican a montarlas, reproducirlas y comer-
cializarlas, y los intereses de los consumidores y de
los usuarios finales. Por todas las razones expuestas
en los considerandos 64 a 70 del Reglamento de la
Comisién, ésta legd a la conclusién de que los
intereses comunitarios requieren ante todo que se
conceda proteccién a este sector econdmico.

Algunos exportadores protestaron ante esta conclu-
sion y alegaron que la imposicién de derechos anti-
dumping no va en interés de los consumidores.

Ante este argumento hay que sefialar, en primer
lugar, que la finalidad de los derechos antidumping
es, por regla general, suprimir las distorsiones de
competencia ocasionadas por practicas comerciales
desleales de terceros paises exportadores y restable-
cer, asi, una situacién de competencia abierta y leal
en el mercado comunitario, situacién que es funda-
mental para el interés general comunitario y que
también beneficia a los consumidores. EI Consejo
considera que en el caso que nos ocupa los efectos
de los derechos antidumping serin precisamente
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éstos y que no hardn que disminuya la competencia
leal ni que los exportadores de Corea y de Hong
Kong se vean impedir el acceso al mercado comu-
nitario o pierdan la oportunidad de beneficiarse de
la esperada expansién del mercado. Las pocas
desventajas que supondria para los consumidores el
hecho de que pudieran aumentar los precios. se
compensaran, segin el Consejo, con los beneficios
que se pueden conseguir a medio plazo si se
protege al sector econdémico comunitario de las
videocasetes contra practicas comerciales desleales y
si la gama de proveedores de videocasetes en el
mercado sigue siendo amplia. De hecho, los inte-
reses a medio y largo plazo de los consumidores
tendrdn una mejor respuesta si se protege la salud
del sector econémico comunitario, que seguird
sujeto a unas normas de competencia leales y
normales dentro y fuera de la Comunidad, que si se
dejan de producir en la Comunidad videocasetes.
Para terminar, no hay que olvidar que los precios
ventajosos de que disfrutaban previamente estos
compradores se debian a practicas comerciales
desleales, y que no existe ninguna justificacién para
mantener dichos precios desleales.

Los demas argumentos expuestos por los exporta-
dores ya fueron tratados con detalle en el Regla-
mento de la Comisién. A este respecto, no se han
vuelto a presentar nuevos argumentos. Sin embargo,
por todo lo anteriormente expuesto y por las
razones sefialadas en los considerandos 64 a 70 del
mencionado Reglamento, el Consejo ha llegado a la
conclusién de que para proteger los intereses
fundamentales de la Comunidad, debe desaparecer
el perjuicio ocasionado por el dumping y ha de
protegerse el sector econémico comunitario contra
importaciones objeto de dumping de videocasetes
procedentes de Corea y de Hong Kong.

K. DERECHOS

1. Derechos retroactivos

Los demandantes solicitaron que se impusieran
derechos retroactivos en aplicacidén de la letra b) del
apartado 4 del articulo 13 del Reglamento (CEE)
n° 2423/88.

Sin embargo, el Consejo no pudo determinar si
hubo un dumping que hubiera ocasionado un
perjuicio. Con respecto al tema de si los importa-
dores sabian o podian haber sabido que los exporta-
dores practicaban dumping y que ese dumping
podria haber causado un perjuicio, los denunciantes
presentaron articulos de prensa que se referian al
presente procedimiento antidumping. Pero esto no
puede considerarse como una prueba suficiente de
que los importadores sabian o podrian haber sabido
que los exportadores practicaban dumping durante
el periodo de investigacién ; solamente podia servir
para demostrar que los importadores sabian o
podrian haber sabido que la Comisién estaba
llevando a cabo investigaciones antidumping
después del periodo de investigacién. Ademas, los
margenes de dumping que se han encontrado son
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relativamente bajos. Por lo tanto, no se puede
considerar razonablemente que los importadores
podrian haber sabido que existia una discrimina-
cién de precios entre los precios internos y los
precios de exportacién que practicaban los exporta-
dores.

Por consiguiente, ha de rechazarse la solicitud de
que se impongan derechos retroactivos.

2. Importe de los derechos

Con respecto al importe de los derechos que se
requiere para eliminar este importante perjuicio, la
Comisién llegd a la conclusién en este Reglamento
que los derechos han de situarse al nivel de los
margenes de dumping descubiertos, puesto que el
nivel de perjuicio fijado era considerablemente
mayor.

Las investigaciones que la Comisién llevé a cabo
posteriormente demostraron que el perjuicio era
incluso mayor que lo que se habia supuesto ante-
riormente. De hecho, aunque sélo se tuviera en
cuenta el margen medio de pérdida del sector
econémico comunitario (10,4 %), y el margen de
beneficio del 12 %, que es lo que se calculd era
razonable en el considerando 71 del mencionado
Reglamento, el umbral de perjuicio ya supera asi el
mayor margen de dumping descubierto.

Por lo tanto, el Consejo llega a la conclusién,
basandose en el método de calculo del umbral de
perjuicio descrito en los considerandos 71 y 72 del
Reglamento de la Comisién, y por todo lo anterior-
mente expuesto, de que los derechos han de fijarse
al nivel de los mirgenes reales de dumping descu-
biertos.

Los derechos definitivos tendrin que establecerse
sobre todas las videocasetes VHS importadas de
Corea y de Hong Kong.

L. COMPROMISOS

Un exportador de Hong Kong, Wing Shing, ha
propuesto un compromiso de precio que se ha
considerado aceptable. El efecto de este compro-
miso sera aumentar los precios de los productos en
cuestibn lo suficiente como para eliminar el
margen de dumping descubierto en este exporta-
dor. Después de celebrar consultas con el Comité
Consultivo, se aceptd este compromiso en la Deci-
sién 89/376/CEE (').

M. RECAUDACION DE LOS DERECHOS PROVI-
SIONALES

Ante los mirgenes de dumping fijados y dada la
gravedad del perjuicio ocasionado al sector econé-
mico comunitario, el Consejo considera necesario
que los importes recaudados por via de derechos
antidumping provisionales se perciban definitiva-
mente para cubrir el importe del derecho definiti-
vamente establecido. Por lo que respecta al expor-

(1) Véase la pagina 30 del presente Diario Oficial.
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tador cuyo compromiso ha sido aceptado, el — Magnetic Enterprise : 15,8 %,
derecho provisional por percibir tendra que situarse — Swire Magnetics Ltd : 4,9 %,
al nivel de los margenes de dumping fijados defini- — ACME: 9,3 %,
tivamente. En cuanto a los exportadores con — Casin Ltd: 9,3 %,
margenes de dumping que no justifiquen la adop- — Yee Keung Industrial Co Ltd: 9,3 %.

ciébn de medidas de salvaguardia, los derechos
provisionales percibidos se liberaran totalmente.
Los derechos antidumping provisionales percibidos
y las garantias recibidas respecto de videocasetes no
afectadas por los derechos antidumping definitivos
y los percibidos o las garantias recibidas con
respecto a cintas de video en bobinas también
tendran que liberarse.

HA ADOPTADO EL PRESENTE REGLAMENTO:

Articulo 1

1. Se establece un derecho antidumping definitivo
sobre las importaciones de cintas de video VHS en
casetes, del cdédigo NC ex 8523 13 00, originarias de la
Republica de Corea y de Hong Kong.

2. El derecho aplicable al precio neto, franco frontera
de la Comunidad, no despachado de aduana sera:

a) 3,8 % para la cinta de video en casetes originaria de la
Repiblica de Corea, con la excepcidén de las importa-
ciones de cintas de videocasetes fabricadas y vendidas
para su exportacion a la Comunidad por las siguientes
empresas, que estardn sometidas a los siguientes tipos

de derecho :

— Goldstar Co: 2,9 %,
— Kolon Industries Inc: 2,0 %,
— Saehan Media Co: ‘ 1,9 %.

b) 21,9 % para las cintas de video en casetes originarias
de Hong Kong, con la excepcidén de las importaciones
de cintas de videocasetes fabricadas y vendidas para su
exportacién a la Comunidad por las siguientes empre-
sas. Dichas importaciones estardn sometidas a los
siguientes derechos :

3. Los derechos mencionados en la letra b) del apartado
2 no se aplicaran a las cintas de video en casetes fabri-
cadas y vendidas para su exportacién a la Comunidad por
Swilynn Ltd y Wing Shing Cassette Ltd, de Hong Kong.

4. Se da por concluido el procedimiento antidumping
referente a Swilynn Ltd.

5. Los derechos fijados en el articulo 1 no se aplicardn
a las cintas de video en casetes que no cumplan las
normas de VHS.

Articulo 2

Los importes percibidos o garantizados por via de los
derechos antidumping provisionales en virtud del Regla-
mento (CEE) n° 4062/88, quedaran recaudados a los tipos
de derechos definitivos. Quedaran recaudados al tipo del
9,3 % para Wing Shing.

Los importes percibidos o garantizados en exceso de los
tipos mencionados quedaran liberados.

Articulo 3

Se da por concluido el procedimiento antidumping rela-
tivo a las importaciones de cintas de video en bobinas del
coddigo NC ex 8523 13 00, originarias de la Republica de
Corea.

Los importes percibidos o garantizados por via de los
derechos antidumping provisionales dispuestos en el
Reglamento (CEE) n° 4062/88 quedaran liberados.

Articulo 4

El presente Reglamento entrard en vigor al dia siguiente
de su publicacién en el Diario Oficial de las Comuni-
dades Europeas.

El presente Reglamento sera obligatorio en todos sus elementos y directamente aplicable

en cada Estado miembro.

Hecho en Luxemburgo, el 19 de junio de 1989.

Por el Consejo
El Presidente
C. SOLCHAGA CATALAN



